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A Potenza I’assemblea della Fnaarc-Confcommercio

(Quasi duemila agenti di commercio:

un volano per 'economia lucana

POTENZA - Ogni giorno
250.000 agenti di com-
mercio(circa 1.800in Ba-
silicata) visitano ognian-
golo della penisola, che
specie in provincia di Po-
tenza significa “macinare”
centinaia di

chilometrie

ogni giorno

sviluppano

piu di un

milione di

contatti con

negozianti,

clienti,

aziende. Ol-

tre che un

volano per

I’economia

del Paese, €

una catego-

ria profes-

sionale che

rappresenta un crocevia di
informazioni assai utili
e concrete per misurare le
tendenze e le nuove pro-
spettive del mercato. Sono
queste le valutazioni alla
base dell’assemblea della
Fnaarc, la federazione di
categoria aderentea Con-
fcommercio imprese per
I'Ttalia della provincia di
Potenza, che si e tenuta per
fare il punto dei problemi
della categoria e presenta-
reil “pacchetto convenzio-
ni” per gli agentiassocia-
tia Fnaarc. “Lanostra ca-
tegoria sebbene in un
momento poco favorevole-
sottolinea il Presidente
Provinciale geom. Ange-
lo Lovallo -& costretta
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ogni mattina ad armarsi
diun sorrisoed a percor-
rere il nostro territorio re-
gionale per la promozione
e la tentata vendita dei pro-
pri articoli o prodotti.
Dunque, ancor pili oggi,
al settimo anno di questa
crisi che pare intermina-
bile, con segnali di ripre-
sa impalpabili, & indispen-
sabile fare gruppo, man-
tenere una grande coesio-
ne, investire tutti insieme
per essere preparati ad af-
frontare un mondo asso-
lutamente nuovo e diffe-
rente dal passato”. Gli
agenti hanno investito e
continuano ad investire
nel proprio lavoro. Per fa-
re un esempio: annual-
mente rinnovano il parco
macchine per2 miliardi, e
spendono 1.600 milioni
peril carburante, di cui cir-
ca 1.000 vannoin tasseed
accise. “Considerato dun-
que che l'autovettura per
lanostra categoria rappre-
senta il bene primario da
tenere sempre in efficien-
za —riferisce ancora Loval-
lo — sono stati promossi
contatti con agenzie ed im-
prese peril noleggioalun-
gotermine ed ottenutodei
migliorativi alle gia otti-
me condizioni di acquisto
riservate a livello Naziona-
le per noi Agenti di Com-
mercio, siglando accordi
con rivendite di gomme ed
altre attivita di servizi di
telefonia, spedizioni, risto-

razione e ricettivita alber-
ghiera”. Per la Fnaarc-
Confcommercio & necessa-
rio dotarsi di programmi
innovaftivi per reggere la

crisi: 'agente di commer-
ciosinoaglianni’90 hado-
minato il mercato della
GDO in senso assoluto pro-
prio grazie alla estrema
frammenta-
zione che ha
portatoil si-
stema ad es-
sere ancora
in ritardori-
spettoad al-
tri Paesieu-
ropei. Nel
tempo sia
per iproces-
sidiconcen-
trazione sia
per il cam-
bio di men-
talita del Re-
tail che ov-
viamente preferisce arri-
vare direttamente alla
fonte per trovare i prezzi
migliori, 'agente di com-
mercio ha persomolto del
suo “appeal”. Conlacrisi
economica, con la volon-
ta di ritornare agli albori,
con assortimenti sempre
piu precisi e locali, con il
parziale fallimento delle
Centrali di Acquistochedi
fatto hanno spostato gliin-
vestimenti dalla perife-
ria alla Centrale, gli agen-
tidi commercio stannori-
prendendo sul campo la
propria insostituibile fun-
zione”.
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