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Avigliano, 1 commercianti provano a fidelizzare i clienti con sconti e offerte

Una card naturale per un centro
commerciale  cielo aperto

AVIGLIANO - Lidea e
quella di realizzare il
primo Centro Commer-
ciale Naturale del terri-
torio aviglianese. Lo
strumento ¢ una card di
fidelizzazione e raccolta
sconti. E’ la nuova inizia-
tiva che — spiega Incoro-
nata Lucia (Confcom-
mercio) a nome dei col-
leghi -i commercianti di
Avigliano hanno pro-
mosso cogliendo I'oppor-
tunita offerta da “evol-
ving”, sistema gia diffu-
s0 in molte aree commer-
ciali d'Ttalia per acquista-
re, risparmiare e accu-
mulare punti. Infatti
questa card permette
di accumulare sconti
anche acquistando sul
web dal grandi brand,
ma gli e-coin (punti-
soldi) accumulati sa-
ranno utilizzabili esclu-
sivamente presso i nego-
7i tradizionali convenzio-
nati. Questo - sottolinea
Incoronata — per riaffer-
mapre il valore del nego-
zio reale, che & un valo-
re di professionalita, di
rapporto con la cliente-
la, rispetto agli acquisti
attraverso il negozio
virtuale. Vogliamo spe-
rimentare un innovati-
vo sistema di fidelizza-
zione della clientela co-
mune per proporci com-
petitivi sui mercati loca-
1li, tentando di tener te-
sta, in modo nuovo, al-
la grande distribuzione
e alle grandi piattafor-
me web. Un’iniziativa
che e il frutto di una re-

data

() stampa

dal 1980 monitoraggio media

te tra un primo gruppo
di operatori dislocati
lungo tutto il corso cit-
tadino che si predispo-
ne sempre pill come
una vera e propria gal-
leria commerciale al-
Taperto e che costituisce
una sorta di prova gene-
rale per un progetto
pit ampio ma fattibile
che & appunto il Centro
Commerciale Naturale.
Il nostro paese — sottoli-
nea la dirigente di Con-
fcommercio - dopo tutto
& difatto un grande cen-
tro commerciale fatto di
tantissime microimpre-
se operanti nel settore
del terziario del commer-
cio e dei servizi. Dunque
T'unione delle piccole
attivita dei corsi cittadi-
nié una delle risposte da,
dare all’allarme rilancia-
to in questi giorni dal
nostro presidente Fau-
sto De Mare sul rischio
di scomparsa dei nego-
zi dai piccoli centri. Se
non facciamo rete e in-
stauriamo con Comuni
e Regione un rapporto
diverso dal passato con
piu attenzione per i pro-
blemi di fiscalita locale
e di burocrazia non riu-
sciamo a garantire ser-
vizi essenziali a piccole
comunita di poche cen-
tinaia di residenti. La no-
stra puo essere in propo-
sito un’esperienza pilo-
ta per incoraggiare gli
esercenti dei paesi della
provincia a resistere al-
la crisi.

Liniziativa del primo
Centro Commerciale
Naturale




