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H BASILICATA
Saldi al via
citta deserte
E anche chi
puo aprire
rimanda
[ commercianti
Rebuis e parlenza
alla spicciolata
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B Pit diun esercente, pur potendo riaprire ieri, ha deciso di posticipare al 4 o al 7

I saldi stranianti in zona rossa

Confcommercio Basilicata: Stagione anomala e svendite alla spicciolata, € un rebus»

www.datastampa.it . Superficie: 47 %

Sia Potenza
che Matera
ieri erano
quasi deserte

LA stagione dei saldiin Basilicata &
cominciata ufficialmente ieri «ma
solo lunedi 4 con la riapertura dei
negozi sara possibile fare acquisti.
Poi subira interruzioni per ripren-
dere a pieno ritmo giovedi 7»: a ri-
badirel’anomalia &la Confcommer-
€i0 che col suo Ufficio Studinota co-
me «la vendita promozionale di ab-
bigliamento e calzature subisce le
conseguenze delle restrizioni im-
poste dal Governo per le festivita
con le zone rosse nei giorni pre-fe-
stivi e festivi. Con 'auspicio per i
commercianti che la Basilicata tor-
ni ad essere zona gialla. E sempre
per effetto della situazione di emer-
genza provocata dalla pandemia,
muoveranno 1 miliardo in meno
delloscorsoanno, in totale4 miliar-
di di euro contro 5». E' la stima le-
gata a un calendario che quest'an-
no sipresenta «come un rebus» con
le svendite che iniziano alla spiccio-
lata. «Gli acquisti in saldo, secondo
i commercianti, interesseranno ol-
tre 15 milioni di famiglie e ogni
persona spendera circa 110 euro.
La stagione anomala dei saldi in-
vernali registra preoccupazioni tra
gli esercenti lucani che hanno gia
subito danni consistenti nel perio-
dopiuimportante periregali».
«Per i nostri associati — spiega
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Antonio Sorrentino, referente Fe-
dermoda-Confcommercio Potenza
—sono tre le varianti che in questa
fase di emergenza sanitaria hanno
un peso diretto: la difficolta finan-
ziaria delle imprese dovuta al con-
sistente calo di vendite; la situazio-
ne della merce nei magazzini; la
scadenza dei pagamenti per la mer-
ce gia prenotata in anticipo. Sulla
base di queste varianti e difficile fa-
re previsioni. Riteniamo opportu-
no-aggiunge Sorrentino- consen-
tire alle attivita commerciali la pos-
sibilita di gestire con maggiore
flessibilita le strategie aziendali
per incentivare gli acquisti e com-
mercializzare I'invenduto. Dunque
oltreai ristorisempre piti necessari
serve una misura necessaria per
dare un po' di respiro alle imprese
commerciali, in particolare i nego-
zi di abbigliamento e calzature, alle
prese con le gravi difficolta legate
al coronavirus».

Confcommercio Potenza in pro-
posito ha lanciato una campagna -
conloslogan “Il negozio di vicinato
e la tua famiglia: tienilo in vita” -
per sensibilizzare i consumatori a
rivolgersiai negozi sotto casa: «L'e-
mergenza Covid sta mettendo a du-
rissima prova la tenuta del sistema
delcommerciodivicinatoeinparti-
colare l'intera filiera della moda:
necessario trovare quindi il modo
di rinsaldare il patto che lega il ne-
gozio al consumatore, cercando di
ampliare il piti possibile il periodo
delle occasioni di acquisto». Una
campagna che a detta dei commer-
cianti sta dandobuoni risultati.

«Le piccole e medie imprese e il

commercio ambulante vivono diffi-
colta senza precedenti, soprattutto
nell’abbigliamento, calzature e og-
gettistica daregalo»: questoil com-
mento dell'Ufficio Studi di Con:
fcommercio, per il quale «la situa-
zione del commercio nel complesso
si puo sintetizzare con i canoni gia
emersi prima della pandemia: nella
grande distribuzione crescono
moltoidiscount anche a scapito de-
gli ipermercati, il canale tradizio-
nale soffre, il commercio elettroni-
coacquista rapidamente - e in acce-
lerazione - quote di mercato».

«& percid, fondamentale — con-
clude I'Ufficio Studi - che nei pro-
getti che verranno messi in campo
per la ripresa, anche attraverso i
fondi europei, un ruolo centrale
venga dato alle iniziative volte ad
agevolare innovazione e digitaliz-
zazione delle imprese commerciali
di minori dimensioni, permetten-
done la sopravvivenza e contra-
stando i processi di desertificazio-
nedelle cittan.

A POTENZA NEI NEGOZI CON
L'AUTOCERTIFICAZIONE - «In
un momento cosi difficile come
questo della pandemia, ricevere i
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clienti con l'autocertificazione non
& proprio quello che ci potevamo
aspettare per questo Natale». Nel
primo giorno dei saldi invernali in
Basilicata, con in atto le prescrizio-
ni da zona rossa per tutta l'Italia,
sono queste le parole dette all’Ansa
da Nicola Maggio, imprenditore
potentino che, con la sua famiglia,
ha creato una catena di

negozi di giocattoli, ab-

hicliamantn a palzatiira
K1g811aiCnio € CaiZaiure

per bambini. «Noi - ha
aggiunto Maggio - sia-
mo ritenuti un servizio
di prima necessita e pos-
siamo restare aperti an-
che oggi, ma ora ci au-
guriamo che questa
pandemia finisca il pri-
ma possibile».

Piu in generale, le restrizioni da
zona rossa e il maltempo hanno
condizionato negativamente la pri-
ma giornata dei saldi in Basilicata,
soprattutto nei centri storici di Po-
tenza e Matera, dove si registrano
pochissime presenze. E andata me-
glio, invece, nelle aree commerciali
pit periferiche, in particolare per i

DATA STAMPA

MONITORAGGIO MEDIA, ANALISI E REPUTAZIONE

negozidi intimoe di abbigliamento
ecalzatureperibambini, traipochi
apoter essere aperti oggi.

A Matera, anche a causa della
pioggia, il centro storico e pratica-
mente deserto, conipochicommer-
cianti al lavoro che mettono in evi-
denza la differenza con quanto suc-
cesso nel 2019 e nei primi giorni
del 2020, quando la citta dei Sassi
(Capitale europea della Cultura nel
2019) era quotidianamente invasa
daturisti.

Situazione simile nel centro sto-
ricodiPotenza, dove, tuttavia, alcu-
ni commercianti sono nei negozi
per prepararsi al meglio per i pros-
simi giorni, quando si passera in
zona arancione. In alcuni casi, an-
che negozi che avrebbero potuto
riaprire ieri, hanno deciso di posti-
cipare a lunedi 4 (giorno arancio-
ne) o addirittura al 7 gennaio 'av-
vio della stagione dei saldi.

L’INVITO DI BARDI A COM-
PRARELUCANO-«Daoggiabbia-
mo un motivo in piti per comprare

lucano. Scegliamo la Ba-
silicata», ha scritto ieri,

in un post su facebook, il
presidente della Regio-
ne, Vito Bardi. «Iniziano
i saldi - ha evidenziato il
governatore -, sostenia-
mo l'economia lucanan»,
aggiungendo lhastag
#iocomprolucano.

UN MILIARDO DI EURO IN
MENO - Oltre alla Basilicata, sep-
pur frenate dal lockdown natalizio
ierilesvenditeinvernali sonoparti-
te anche in Valle d’Aosta e Molise.
In particolare i saldi ad Aosta sono
partitial rallentatore anche perché
la citta si presentava innevata dun-
que deserta anche per il freddo.

Secondo la Confcommercio i sal-
di quest’anno muoverannoa livello
nazionale 1 miliardo in meno dello
SCOrsoanno.

E se anche Coldiretti parla di
«saldi a rischio flop», Codacons
chiede al Governo «di abrogare la
normativa sui saldi di fine stagio-
ne, liberalizzando il settore almeno
per tutta la durata dell'emergenza
sanitaria».
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