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Budget pro capite variabile tra i 100 e i 150 euro: qualcuno preferira le spese on line o fuori regione

Avvio dei saldi in Basilicata: si parte
in sordina ma e gia caccia all’affare

partita in Basilicata
E la stagione dei saldi.

La nostra ¢ la prima,
assieme alla Sicilia, a dare
avvio alla scontistica di sta-
gione con negozi a prezzi
ribassati che variano dal
venti al trenta per cento ma
che in alcuni casi rappre-
sentano vere e proprie
svendite totali che si spin-
gono tra il cinquanta ed il
settanta per cento. La Basi-
licata parte dunque come
sempre il giorno successi-
vo al capodanno, seguita
poi a ruota da Valle d’Ao-
sta che da oggi ¢ “in saldo”
e dal resto del Paese che
avviera la stagione della
scontistica entro il cinque
del mese. Sessanta giorni,
di media, la durata totale
del periodo in cui fare ac-
quisti a prezzi scontatissi-
mi.

A POTENZA

E A MATERA

AVVIO CON
INTERESSE DIVERSO
Complice la presenza dei
turisti, 1’avvio dei saldi ¢
stato piu scoppiettante a
Matera rispetto a Potenza:
nel capoluogo alcune atti-
vita del centro storico sono
rimaste chiuse per “sfidu-
cia”, altre hanno avuto la
chiusura forzata a causa dei
contagi da Covid.
Piu vitale si € presentata in-
vece |’area commerciale di
via del Gallitello dove, fa-
voriti anche dalla maggio-
re possibilita di parcheggio
nei pressi delle attivita
commerciali, si ¢ avuta una
maggiore presenza di clien-
ti alla ricerca dell’oggetto
dei desideri.
Prevalentemente ci si indi-
rizza sull’abbigliamento e

sull’intimo, ma anche le
calzature tengono bene.

La regola solitamente ¢
quella di attendere che un
capo d’abbigliamento o una
scarpa scenda di prezzo per
poi accaparrarsela facendo
I’affare di stagione.

Ci si lancia molto anche
sull’abbigliamento griffato
che, in alcuni casi, diventa
la vera “mission” del pe-
riodo dei saldi.

BUDGET BASSO E
REGIONI LIMITROFE
IN AGGUATO
Quanto al budget previsto
pro capite, 1 lucani hanno
intenzione di tenersi intor-
no ad una forbice variabile
tra 1 cento ed 1 centocin-
quanta euro a testa, ma in
alcuni casi, se proprio 1’af-
fare € ottimo, ci s1 puo spin-

gere anche oltre.

La Basilicata pero deve fa-
re 1 conti con la sua posi-
zione centrale: molti 1 po-
tentini che spenderanno 1
loro soldi in Campania,
preferendo in particolare
I’area del salernitano che
pullula di centri commer-
ciali e quindi di maggiore
possibilita di scelta. Una
parte del materani invece si
dirigera piu verso la puglia
dove Bari la fa da padrona
per la mole di negozi ¢
quindi di maggiori occa-
sioni per avere 1l capo piu
esclusivo. Archiviati gli ac-
quisti natalizi da mettere
sotto 1’albero, ci0 che si
compera da oggi e per 1
prossimi due mesi sara del
tutto per uso personale. In-
tanto la stagione dei saldi
invernali rappresenta per 1
commercianti una prima,
vera boccata d’ossigeno co-

si come lo sara la stagione
del saldo estivo in cui dav-
vero sl troveranno tantissi-
mi articoli a prezzi super
scontati. In ogni caso, gli
acquisti che si fanno oggi
serviranno anche per il
prossimo anno, dieta e so-
prattutto moda permetten-
do. Certamente la stagione
dei saldi invernali ¢ quella
piu ambita, giungendo an-
che aridosso delle tredice-
sime mensilita pagate a di-
cembre. Fatto che consente
all’utente di permettersi an-
che qualche capriccio in
piu. I negozi fisici risento-
no, fatto comune in tutto il
Paese, degli acquisti fatti
comodamente sul web e
che arrivano direttamente a
casa senza doversi spostare.
Una condizione che, in al-
cuni casi, viene preferita
dato anche 1l periodo pan-
demico ed il sostanziale au-
mento dei contagi.
LE REGOLE PER
IL BUON AFFARE

Il rapporto qualita prezzo
ha comunque le sue rego-
le: per l'inizio dei saldi, la
Federazione Moda Italia e
Confcommercio ricordano
alcuni principi di base che
devono accompagnare l'ac-
quisto degli articoli in sven-
dita.

Innanzitutto per quel che 1i-
5ua‘fda il camum, v15c la
discrezionalita del nego-
ziante che pero € obbligato
a cambiare il prodotto en-
tro due mesi se ci si accor-
ge che il prodotto ¢ dan-
neggiato o non conforme.
In tal caso il negoziante ¢
tenuto alla riparazione o al-
la sostituzione mentre in
caso di impossibilita, si de-

Superficie 79 %
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ve provvedere obbligato-
riamente alla riduzione o
restituzione del prezzo pa-
gato.

Un’altra regola per 1 com-
mercianti ¢ quella di accet-
tare 1 metodi di pagamento
elettronico cashless ed an-
che le carte di credito. Inol-
tre 1 capi proposti in saldo
devono essere della stagio-
ne in corso o comunque di
moda venendo ulterior-
mente deprezzati qualora
non siano venduti entro un
certo periodo di tempo.

Occhio al prezzo, perche

buona regola vuole che sia
indicato il costo in origine,
che deve essere lo stesso a
cui quel prodotto sarebbe
stato venduto nei giorni
precedenti e quindi senza
maggiorazione alcuna.
Deve essere indicata la per-
centuale di sconto ed il
prezzo finale.

Inutile, per 1’acquirente,
chiedere insistentemente di
provare un capo d’abbi-
gliamento perché anche
questa concessione ¢ a di-
screzione del negoziante. In
Basilicata 1 commercianti

@ Vetrine a Potenza (foto Mattiacci)

sono attenti al fattore “co-
vid-19” tanto che in alcune
attivita commerciali si entra
in maniera contingentata,
c’¢ ’obbligo di igienizzare
le mani prima di provare un
qualsiasi capo di abbiglia-
mento o calzatura e soprat-
tutto vige la regola della
mascherina da indossare in
store e anche durante la
prova.

Seguendo queste regole,
puo cominciare davvero la
caccia al tesoro che vedra
la spesa maggiore tra le
donne.

Euana Positano
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